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Die Alpen-Trocknungs-Technik GmbH baut bei der Unternehmensbewertung und dem
anschlieBenden Unternehmensverkauf auf die Fachkompetenz von INNOVERTA

Petra Spaete und Daniel Benz, Geschaftsfuhrer von INNOVERTA

25 Jahre lang hat Maria Rothmaier die Alpen-Trocknungs-Technik GmbH in Kammlach mit Herzblut gefihrt. Bevor die Geschaftsfiihrerin
nun ihre neu gewonnene Freiheit genielt, will sie ihre Stammkunden auch in Zukunft in kompetenten Handen wissen. Gemeinsam mit
ihrem Lebenspartner Franz Fink, zustandig fur den AulSendienst im Familienunternehmen, machte sie sich Gedanken dariiber, welche
Voraussetzungen beim Unternehmensverkauf erfiillt sein missten, um ruhigen Gewissens in den ndchsten Lebensabschnitt durchzu-
starten. Fiir beide war von vornherein klar:, Wir brauchen professionelle, fachkundige Unterstiitzung.” Im Interview erzdhlen die beiden,
wie die INNOVERTA-Geschaftsfiihrer Daniel Benz und Petra Spaete sie in einer von vielen Unwdgbarkeiten gepragten Zeit fachlich und
menschlich zuverldssig begleitet haben.

32 Unteraligau | Allgiuer Wirtschaftsmagazin



AWM: Fir Sie beide stand von Be-
ginn an fest, den Unternehmensver-
kauf in professionelle Hinde legen
zu wollen. Warum?

Franz Fink: Ich komme zwar urspriing-
lich aus der Immobilienbranche, aber es
ist etwas ganz anderes, ein Unternehmen
zu verkaufen. Da ist es mit der Bewertung
des Gebiudes nicht getan. Unzihlige
Faktoren flieflen in die Berechnung des
Verkaufswertes mit ein.

AWM: Wie sind Sie letztlich auf
INNOVERTA gestofien?

Maria Rothmaier: Wir haben im Inter-
net nach einem qualifizierten Partner ge-
sucht. Wichtig war uns im ersten Schritt,
kompetente Unterstiitzung aus der Re-
gion zu erhalten. Memmingen ist nur we-
nige Kilometer von uns entfernt, deshalb
haben wir ein erstes Kennenlernen mit
Daniel Benz und Petra Spaete vereinbart.

AWM: Seit diesem Treffen ist inzwi-
schen ein Jahr vergangen. Welcher
Eindruck ist Thnen von damals in
Erinnerung geblieben?

Franz Fink: Zum einen hat die Grund-
sympathie sofort gestimmt. Zum anderen
hat mir besonders gut gefallen, dass Herr
Benz durch seinen eigenen Unter-
nehmensverkauf personlich miterlebt
hat, welche Fallstricke lauern und wie
sich diese vermeiden lassen. Wichtig war
uns auflerdem, dass wir den Gebiude-
und Unternehmensverkauf aus einer
Hand abgewickelt wissen wollten, wes-
wegen wir uns gegen klassische Makler
und Steuerberater entschieden haben.

AWM: Hat sich der erste Eindruck
bis heute bestitigt?

Franz Fink: Definitiv. Das profunde
Fachwissen von Herrn Benz hat sich
mehr und mehr herauskristallisiert. Er
hat die Unternehmensbewertung anhand
umfangreicher Daten akribisch aufberei-
tet. Manchmal hat er uns ganz schon ge-
lochert (lacht). Aber letztlich hat all das
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zu einem Unternehmenswert gefiihrt,
den wir gut mitgehen konnten.

AWM: Nachdem die Unternehmens-
bewertung abgeschlossen war — wie
ging es fiir Sie weiter?

Franz Fink: Gemeinsam mit INNOVERTA
haben wir einen qualifizierten Kauf-
interessenten gefunden. Das war far uns
ein ausschlaggebendes Kriterium, da wir
unsere Stammkunden, die uns jahr-
zehntelang ihr Vertrauen entgegenge-
bracht haben, auch kiinftig gut betreut
sehen wollten.

AWM: Was zeichnet Ihrer Meinung
nach INNOVERTA besonders aus?

Maria Rothmaier: Der Mix aus Fach-
kompetenz und der menschlichen Note.
Anders als bei einem GrofSkonzern,
hangen am Familienunternehmen nicht
nur Sachwerte, sondern viele Emotionen.
In einer besonders stressigen Zeit stan-
den Herr Benz und Frau Spaete eines
Freitagnachmittags plotzlich vor unserer
Tir und haben uns ihr offenes Ohr ge-
schenkt. Dieses Seelentrosten ist keine
Selbstverstindlichkeit und hat uns erneut
gezeigt, dass wir mit INNOVERTA die
richtige Entscheidung getroffen haben.

AWM: Gab es wihrend des Ver-
kaufsprozesses etwas, womit Sie nie-
mals gerechnet hitten?

Franz Fink: Wir haben uns von Anfang
an auf langwierige Verhandlungen
eingestellt. Wie komplex diese dann
tatsichlich wurden, haben wir nicht er-
wartet. Seitens des Verkiufers waren ein
Steuerberater und eine Rechtsanwalts-
kanzlei involviert. Dass diese Fragen
haben, die sachgerecht beantwortet
werden wollen, liegt in der Natur der
Sache, gestaltete jedoch den weiteren
Verlauf zih. Auch an dieser Stelle ein
Lob an Herrn Benz, der bei jedem
Gesprich, bei jeder Besichtigung dabei
war und auch die Kommunikation und
Koordination mit Steuerberater und
Rechtsanwalt iibernommen hat.

AWM: Was wiirden Sie mit dem
heutigen Wissen anderen in Ihrer
Situation empfehlen?

Maria Rothmaier: Auf jeden Fall eine
Fachperson hinzuziehen. So werden
zahlreiche Fehler verhindert, die Geld
kosten oder mit Haftungsfragen verbun-
den sind.

AWM: Hitte riickblickend betrach-
tet der ein oder andere Punkt besser
laufen konnen?

Maria Rothmaier: Dazu muss man
sagen, dass der Verkauf noch nicht ganz
abgeschlossen ist. Der Kaufer hat das
Unternehmen im Asset Deal tbernom-
men. Fir das Gebaude suchen wir derzeit
noch einen Kéufer. Urspriinglich hatten
wir einen Share Deal angestrebt. Dass
daraus letztlich nichts geworden ist,
hat niemand beeinflussen konnen. Von
daher: Nein. Es war und ist aus ganzem
Herzen eine wunderbare Zusammen-
arbeit mit INNOVERTA.
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